
Premier importateur et transformateur de bois en France, Wolseley France 
s’impose comme un acteur incontournable de la distribution de bois, de matériaux 
de construction, de produits sanitaires, chauffage et canalisations. Avec un chiffre 
d’affaires de près de 2,8 milliards d’euros au 31 juillet 2007 et 10.000 collaborateurs, 
le groupe dispose de près de 800 points de vente sous les enseignes RESEAU PRO, 
PANOFRANCE, CARDOR, COVERPRO, BROSSETTE, CDL, etc… Wolseley 
France est la fi liale française du groupe britannique Wolseley, premier distributeur 
mondial de produits de chauffage et de sanitaires et l’un des principaux leaders de 
la distribution de matériaux de construction.

Fichier téléchargeable sur le www.n-schilling.com

Pour toute information complémentaire, s’adresser à :

Service Marketing et Développement des ventes
Wolseley France Division Bois et Matériaux

3, boulevard Nominoë - BP 94111 - 35741 PACÉ cedex
Tél. : 02 99 85 54 54 - Fax : 02 99 85 54 58

E-mail : aurelie.denion@wolseley.fr
Sites web : www.reseaupro.fr

2 ,  P lace Cap Ouest  -  B.P.  169 -  17005 La Rochel le  Cedex 1
Tél .  05 46 50 15 15 -  Fax 05 46 50 15 19
e-mail : agence.schil l ing@n-schil l ing.com - site internet : www.n-schil l ing.com

RESEAU PRO sur Artibat  
Et le gagnant est…
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Hall 10-2 – Stand 8 E 12

Multispécialiste du négoce de matériaux 

pour la construction, la rénovation et 

l’aménagement, RESEAU PRO avait 

organisé, du 1er au 18 octobre derniers, 

dans 121 enseignes du territoire une 

animation commerciale nationale sur 

les thématiques Isolation et Décoration. 

L’objectif de ces journées était notamment 

d’aider les artisans clients de l’enseigne 

à bâtir un discours particulièrement 

clair et vulgarisateur à destination du 

grand public sur les bénéfi ces confort et 

fi scaux des travaux d’isolation liés à la 

RT 2005.

Ainsi, après tirage au sort, Monsieur 

De Loeper client de RESEAU PRO de 

Saint-Pierre d’Oléron se voit remettre les 

clés d’une Nissan Micra (d’une valeur de 

14.100 Euros) le vendredi 5 décembre 

à 14 h 30, sur le Parvis du Parc des 

Expositions de la Beaujoire, en présence 

du Directeur d’Agence, Claude Hose 

et de la direction Marketing nationale 

RESEAU PRO.


